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株式会社 七旺社主  催

弊社２階会議室場  所

２名（先着順）定  員

￥5,000/１名様（税込）参加費

専門家の議長、複数社の
参加による会議

会 議
形 式

〒653-0012
神戸市長田区二番町４丁目27番地
TEL. 078-575-5212
FAX. 078-577-8366

1951年 前田印刷工業所として創業
2008年 新田庸雄が４代目社長に就任
2009年 提携営業専門家との連携活動をスタート
 第１回無料合同相談会開催
2014年 第１回販路拡大セミナー開催
2015年 一連の取り組みが兵庫県より
 「経営革新計画」として承認される
 （神戸〈県〉第1985号）

法人営業対策法人営業対策

ご参加者
大募集！13：30～15：30

2024年5月16日 木
（開場 13：15）

販路を拡げることが急務なんです !!

それでしたら、○○から
始めてみてはどうでしょう!?

長田駅

市営地下鉄山手線

西出口３
（市営地下鉄）
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至JR兵庫駅

至三宮
至長田神社
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Hotto Motto

●市営地下鉄ご利用の場合　　　長田駅下車。
 西出口３より南方向へ徒歩約４分。
●神戸高速鉄道ご利用の場合　　高速長田駅下車。
 ３番町東出口より南方向へ徒歩
 約３分。
●車でお越しの場合　　　　　　大開通を長田交差点より南方向へ。
 長田北町交差点を左折。
 一つ目の信号を左折。
 （一方通行にご注意ください。）
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一方通行※

販路づくりのための
合同営業作戦会議
※令和６年３月現在 79 回開催の実績、延べ参加人数 207 名

作戦会議模様
動画配信中！



株式会社 七旺社  販路拡大実践会 事務局宛

皆様のご参加をお待ちしております！

□『合同営業作戦会議（＠5,000/１名）』に参加申込みます。  □１名・□２名
□〝販促ツール（印刷物やWeb）〟を作って、すぐに活動を開始したい
　 ので手伝って欲しい。
□貴社の活動に興味があるので一度情報交換したい。

※下記□内にレ印をご記入の上、必要事項を記載しそのまま FAXして下さい。

ご同業の方の参加はお断りしております。

担当：佐藤株式会社 七旺社　〒653-0012 神戸市長田区二番町４丁目 27 番地
TEL .  078-575-5212 ／ FAX .  078-577-8366 ／ E-mail.  info@shichiou.co.jp

本DMの配信元
お 問 合 せ 先

※上記内容は一部のご紹介になります。作戦立案協力やアイデア提供の可否を含め、その他ご要望は遠慮なく事前にお問い合わせ下さい。

医療機器メーカー
研究開発者が集まる交流会で
必要になるポスター、チラシ
の文章や内容に関するアイデ
ア提供。

商品のない金型工場
マッチングイベント（年間数
回）での来場者へのお礼メー
ルやその後のメルマガ配信に
関するアイデア提供。

食品加工業
DM を使って新サービスを既
存客に案内する際に使用する
効果の期待できるキャッチコ
ピーや説明文のアイデア提供。

税理士事務所
関与先開拓用セミナーの告知
方法や講義内のプレゼン内容
についてのアイデア提供。

営業未経験者ばかり
の金属加工業
展示会後の商談希望者や名刺交
換者への適切なアプローチ方法の
提案と自社情報の出し方の指導。

システム会社
新商品の導入先発掘のために
行う説明会の進め方と資料作
りのアイデア提供。

日用品メーカー
新商品を売るための Web 戦
略と具体的な商品説明内容
（文章・写真選択・説明方法）
についてのアイデア提供。

廃棄物処理業
事業紹介パンフレットの説明
文作りと問い合せを増やす商
談手法に関するアイデア提供。

美容機器メーカー
少人数（社長含む３名）で全
国の理容店に機材を販売する
方法の提案。

食品メーカー
展示会場での声の掛け方、見
込み先の見分け方、会場での
面談の進め方の指導。

農家
販路先開拓に関する年間計画
の企画提案と実際のやり方
（六次化対策）におけるアイ
デア提供。

同作戦会議での
最近の主な
立案支援例

ご参加者の声とアンケート集計（一部紹介）

営業開発コンサルタント
山田 英司 氏 検索販促ツール有限会社

○平成 12 年 東京秋葉原にて営業指導専門のコンサルティング会社（山田英司事務所）を
立ち上げる。

○東北復興支援の一環で、宮城・岩手・福島にて地元地銀や商工団体による（福島県では
県下全地銀の協力を得て）「販路拡大セミナー」を展開し大ブレイク。

○六次化や農商工連携による新商材開発指導＆販路開拓指導を現場に入り込んで行い、
営業ツールを駆使して非戦力要員（パート社員）等を戦力化。

○現在、これまでの小規模＆零細企業への営業指導力を買われ、復興庁とオリンピック＆
パラリンピック等経済界協議会によるハンズオンプロジェクトに営業専門家として活動中 !!

○令和２年１月より山田英司事務所を、ほぼ同時期にスタートした㈲新規開拓支援センターと統
合させ、地方小規模企業の商品開発やＰＲ支援を行う〝販促ツール有限会社〟として新スター
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